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FINISHPARKIET, lider na rynku podtég drewnianych w Polsce, dazyt do
rozszerzenia swojej dziatalnosci na rynki miedzynarodowe.

W 2021 roku firma rozpoczeta dziatania na Bliskim Wschodzie, biorac
udziat w jednym z kluczowych wydarzen branzy meblarskiej - Hotel
Show w Dubaju. Podczas targéw, FINISHPARKIET prowadzit rozmowy
biznesowe z przedstawicielami emirackiego rynku, w celu
zaprezentowania swoich produktéw oraz nawigzania potencjalnych
relacji handlowych.

Pomimo udanego poczatku i obiecujgcych rozméw podczas targéw,
dalsza aktywnos¢ w zakresie utrzymywania relacji biznesowych ustata po
zakonczeniu wydarzenia. FINISHPARKIET stanat w obliczu trudnosci
zwigzanych z kontynuowaniem wspotpracy oraz skutecznym wejsciem na
rynek Zjednoczonych Emiratéw Arabskich.
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Po zakonczeniu udziatu w Hotel Show w Dubaju w 2021 roku, gdzie
FINISHPARKIET nawigzat obiecujgce kontakty z przedstawicielami rynku ZEA,
dalsze dziatania firmy w kierunku utrzymywania relacji biznesowych zostaty
wstrzymane. Firma napotkata kilka kluczowych wyzwan:

e Brak planu podtrzymywania relacji: Pomimo obiecujgcych rozméw, firma
nie zdotata kontynuowac dziatan po targach, co skutkowato brakiem
trwatych relacji biznesowych.

* Niedostateczna znajomos¢ rynku: FINISHPARKIET nie miat petnej wiedzy
na temat preferencji klientéw, lokalnych regulacji i barier wejscia.

e Trudnosci w nawiazaniu trwatych relacji biznesowych: Réznice kulturowe i
w podejsciu do biznesu utrudniaty dtugofalowg wspétprace z lokalnymi
partnerami.

e Brak odpowiednich partneréw: Firma miata trudnosci ze znalezieniem
dystrybutorow, ktérzy mogliby skutecznie wprowadzi¢ produkty na rynek
ZEA.

* Niepewnos¢ kosztow wejscia: Brak doktadnej analizy rynku uniemozliwiat
oszacowanie kosztéw i opracowanie strategii marketingowe;.

Aby skutecznie pokonac te wyzwania, FINISHPARKIET zwrdcit sie do
MK Business Link o pomoc w analizie rynku, znalezieniu dystrybutora i
nawigzaniu trwatych relacji biznesowych na rynku ZEA.
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Wstepna weryfikacja firmy i jej produktow/ustug

MK Business Link przeprowadzito analize FINISHPARKIET, aby ocenié
gotowos¢ firmy do ekspansji na rynki zagraniczne. Weryfikacja
obejmowata ocene zasobow marketingowych, kadrowych i finansowych,
aby upewnic sie, ze firma jest przygotowana do wyzwan eksportowych.

Analiza potencjatu firmy

Szczegétowo zbadano, czy FINISHPARKIET dysponuje odpowiednimi
zasobami kadrowymi i finansowymi, by sprosta¢c wymaganiom rynku ZEA
oraz zainwestowac w dtugoterminowy rozwd;.

Analiza rynku ZEA

MK Business Link przeprowadzito analize rynku ZEA, sprawdzajac:
e Dopasowanie produktéw FINISHPARKIET do rynku.
e Bariery wejscia, w tym regulacje, normy i preferencje klientow.
e Konkurencyjnosc cen i oczekiwania lokalnych partneréw.

Wynik: ZEA zostato uznane za atrakcyjny rynek, a FINISHPARKIET byt
gotowy do dalszych dziatan.
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Selekcja emirackich partneréw

MK Business Link pomogto FINISHPARKIET zidentyfikowaé partneréw
handlowych w ZEA, tworzac liste firm spetniajgcych kryteria, m.in. takie jak
efektywna dystrybucja i renoma na rynku.

Harmonogram i plan dziatan

MK Business Link opracowato harmonogram i biznes plan obejmujacy
konkretne kroki wprowadzenia produktéw na rynek oraz prognozowane
naktady.

Dziatania promocyjne

Zorganizowano prezentacje produktéw w ZEA oraz wstepne rozmowy zz
potencjalnymi partnerami, aby wzbudzi¢ zainteresowanie firma.

Strategia prowadzenia rozméw

MK Business Link przygotowato strategie negocjacyjng, szkolagc zespot
FINISHPARKIET, by zapewni¢ efektywnos¢ rozméw i korzystne warunki
wspotpracy.

Wizyta w ZEA

Podczas wizyty na targach i spotkaniach B2B, FINISHPARKIET prezentowato
swoje produkty i weryfikowato potencjalnych partnerow.

Wynik: FINISHPARKIET nawigzat wspotprace z lokalnym partnerem,
ktory zgodzili sie na dystrybucje produktow w ZEA.
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Wsparcie w doprowadzeniu do wspotpracy Producent-Dystrybutor

Aby zapewni¢ ptynne przejscie do fazy operacyjnej, MK Business Link
wspierato  FINISHPARKIET w negocjacjach uméw formalnych.
Wspotpraca obejmowata:

e Negocjacje warunkéw umowy z pozyskanym dystrybutorem.
e Zabezpieczenie prawne umowy i zapewnienie zgodnosci z lokalnymi
regulacjami.

Nadzor i Project Management Transakcji

MK Business Link nadzorowato realizacje wspotpracy pomiedzy
FINISHPARKIET a dystrybutorem, w tym:

e Koordynacje dostaw i logistyki.
e Upewnienie sie, ze wszystkie warunki umowy zostaty wypetnione, a
transakcje realizowane zgodnie z planem.

Wynik: FINISHPARKIET skutecznie zrealizowat swoje pierwsze
transakcje w ZEA, co umozliwito firmie dalszg ekspansje na tym rynku.
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Whioski

Dzieki wsparciu MK Business Link, FINISHPARKIET nie tylko skutecznie
rozpoznat rynek ZEA, ale takze znalazt odpowiednich partneréw
biznesowych i sfinalizowat pierwsze transakcje.

Kluczowe czynniki sukcesu obejmowaty:

. I,Dok’radna analize rynku i przygotowanie strategiczne.
e Scistg wspotprace z lokalnymi partnerami.
e Profesjonalny nadzér nad catym procesem transakcyjnym.

Dtugoterminowy rozwéj

Firma umacniania swojg pozycje na rynku ZEA oraz dokonuje dalszej
ekspansji Bliskiego Wschodu, skupiajac sie na rynku Arabii Saudyjskiej
oraz Omanu.

Dalsze dziatania i zaufanie do partnera

FINISHPARKIET widzi MK Business Link jako kluczowego partnera w
realizacji przysztych inicjatyw na rynkach Bliskiego Wschodu. Zaufanie
zbudowane podczas wczesniejszych etapéw wspotpracy sprawia, ze
firma chetnie wraca do MK Business Link przy kolejnych projektach. To
zaufanie oraz dtugoterminowa wspotpraca stajg sie gwarancjg trwatych
sukceséw w zdobywaniu nowych rynkow.
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Profesjonalizm, potqczony z 10-letnim doswiadczeniem,
okazaty sie niezastgpione i przyczynity sie do rozpoczecia
ekspansji nie tylko na rynku Emirackim, ale takze Omanskim.
Wspotpracujgc z MK Business Link, zwraocilismy uwage, jak
wazne jest wtasciwe przygotowanie, by odnies¢ sukces w
krajach arabskich, oraz jak najskuteczniej wykorzystac
potencjat naszej firmy, by odniesc¢ tam sukces.

Nasza wspodtpraca jest kontynuowana, zawsze chetnie
zwracamy sie do MK Business Link w przypadku
jakichkolwiek  pytan oraz inicjatyw na rynkach
Bliskowschodnich.
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Jesli Twoja firma planuje ekspansje na rynki Bliskiego
Wschodu, MK Business Link jest gotowe poméc. Dzieki
naszemu doswiadczeniu, znajomosci specyfiki regionu i
sprawdzonym strategiom, poprowadzimy Cie przez proces
od analizy rynku, az po realizacje pierwszych transakgcji.
Skontaktuj sie z nami, aby wspdlnie osiggna¢ sukces na
nowym rynku.

Aleksandra Gérecka Matgorzata Kasinska
Strategy & Business CEO,

Advisory Manager, MK BUSINESS LINK

MK BUSINESS LINK m.kasinska@mkbl.eu

a.gorecka@mkbl.eu



